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VIVS &r en tre dagars utbildning dér vi garigenom allt fran

olika larmklasser, komponenter, regelverk till design och

projektering av sakerhetssystem.

Systemdesignsdelen omfattar bland annat Vanderbilt
SPC, Omnis och ACT kombinerat med smarta VMS
integrationer, kommunikationslésningar och  6vriga
smarta integrationsmojligheter. Detta for att du skall fa ut
sa mycket som mojligt av de olika produkterna och alltid
kunna erbjuda den mest optimala I6sningen for dina

kunder.

Forutom systemdesign sd gdr vi dven igenom
|6sningsorienterad forséljning och hur du kan bli mera
framgangsrik med att skapa smarta modeller som skapar
dterkommande intékter genom att skapa driftsdkra

[6sningar och bygga langsiktiga affarsrelationer.

Efter genomford kurs och godkant prov erhdller

kursdeltagarna ett personlig certifikat som Vanderbilt

International Values Sales - Certified Professional.




Dag 1: Inbrottslarm - Regelverk och

tillampningar

Under  utbildningen  presenteras  grunderna i
SSF130 som styr projektering och installation av
inbrottslarmanldggningar. Du far ldra dig hur reglerna
tilldmpas i praktiken nar det géller systemuppbyggnad,
val av material och placering av komponenter. Forsta

dagen avslutas med en projekteringsévning dér du

tilldmpar de kunskaper du fatt under dagen.

Dag 2: Projektering och design av olika

sakerhetssystem

Under  utbildningen  presenteras  grunderna i
kameradvervakning, inbrottslarm samt passersystem.
Du far ldra dig hur dessa system samverkar genom
integration och hur man pa sa vis kan bygga en 16sning
at kunden. Vi kommer att ldgga stort fokus pa kundnytta
och anvandbarhet for att du som deltagare ska fa en skarp
verktygsldda med dig ut pa féltet. Dagen avslutas med ett
projekteringsexempel som kommer foljas upp med en
examen i form av en anbudsférfragan dar det galler att

presentera en sd bra [6sning som majligt.

Alla teoretiska exempel kommer visas live kontinuerligt
under dagen och system finns uppkopplade for att kunna

|6sa eventuella fragor.

Dag 3: Forsdljning

Under utbildningen gar vi igenom konkreta metoder att
Oka forséljningen fran nuvarande nivaer. Strukturering
av en fungerande saljprocess som ger sdljare och
saljledning kontroll. Kundkontakt och modeller for att
skapa fortroende hos och forstdelse for en annan person.
Modeller for att hitta, vécka, skapa och forstarka en idé hos
kund dar I6sningen dr svaret och hur man skapar modeller
for att 16sa kundens problem. Slutligen gar vi igenom hur
man skapar smarta modeller for dterkommande intdkter

och bygger langsiktiga relationer.




AGENDA - DAG 1

Inbrottslarm - Regelverk och tillampningar

Regelverket SSF130

© Definitioner
@ Larmklasser
@ Delsystem
@ staplan

@ Indraget skalskydd

Detektorer - Teknik och funktion

@ Magnetkontakter
@ Glaskrossdetektorer

@ Rorelsedetektorer

T
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Manovrering
@ Tilltradesvag
Dokumentation Projektering och komponentval
© Anlaggarintyg @ Centralapparat
Projekteringsévning © Larmoverforing
@ Inbrottslarm @ Larmdon

@ Regelverk och komponentplacering © suemforssrning




AGENDA - DAG 2 AGENDA - DAG 3

Systemdesign och projektering Forsaljning

Inbrottslarm Formeln for 6kad forsaljning
@ SPC IBsningar @ Aktivitetsniva
@ Medelaffar

Integration mot passersystem

@ Mojligheter med ACT © Avslutsprocent

Integration av Video Séljstruktur for bibehallen kontroll

@ Kameraovervakning @ Definition av ordet "Forsiljning

@ VS - Integration mot SPC @ Hur fattar manniskor beslut

@ rorséljningens faser

@ Vikten av uppfolining och kvalitetssakring

Kundkontakt for att pa kortast maojliga tid
bygga fortroende

@ Definition av "Kundkontakt”
@ Relationstriangeln

@ Etmotionell intelligens

Behovsanalys - For att kunna forbattra och
skapa intresse

Molntjanster

Cysnee NTpp— @ Definition av "Behovsanalys”
onnect oc

@ Hur man skapar varde
Integrerade sdkerhetssystem

® Omnis

@ rragestruktur

@ Fakta - Nytta - Fordel

@ Sskillnader mellan olika system
@ cc1viomnis

@ Long range och ANPR

Projektering och Design

@ Projekteringsexempel

@ Verktyg - Stromberakning




Utbildningar 2019

@ 22 - 24 januari, Stockholm

® 12- 14 mars, Stockholm
@ 21 -23 maj, Stockholm

@ 27 -29 augusti, Stockholm
® 1 -3 oktober, Stockholm
® 3 -5december, Stockholm

Avgift: 27 500 kr*

Som registrerad Vanderbilt partner erhdller ni
ordinarie rabatt pd kursavgiften. Kontakta oss pa
pros.nordic@vanderbiltindustries.com for pris och
bokning. | kursavgiften ingar frukost och lunch samt
kursmaterial. Max 12 deltagare per utbildningstillfalle.

Det finns dven mojlighet till foretagsanpassade kurser.
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